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TOIMINTAOHJE JOUKKUEILLE ULLMAX – TUOTTEIDEN  MYYNTIIN
 
Tuotteiden myyntimateriaali
Seuran toimistolta on saatavana kausikohtaisia Ullmax –myyntiesitteitä. Joukkueen on myös mahdollisuus tilata itselleen oma Ullmax –tuote-esittelylaukku myynnin tueksi. Esittelylaukun tilaus tapahtuu seuran toimiston kautta.
Uuden kauden alkaessa on hyvä varmistaa toimistolta, että käytössänne on viimeisin myyntiesite, sillä hintoihin saattaa tulla muutoksia myyntikausien vaihtuessa.

Tuotteiden tilaus  

Kunkin joukkueen Ullmax –asioista vastaava henkilö kerää joukkueensa jäseniltä saamansa tilaukset yhdelle tilauskaavakkeelle, jonka hän toimittaa seuran toimistolle kulloisenkin tilausjakson mukaiseen määräpäivään mennessä.

 Seuran toimistotyöntekijä tekee sitten koko seuran nimissä tilauksen eteenpäin Ullmasille.
Tuotteiden toimitus
Tuotetoimituksen saavuttua Ullmaxilta toimistolle, joukkueen Ullmax –vastaava saa tiedon toimistolta tuotteiden saapumisesta ja keskitetysti käy noutamassa joukkueensa tilauksen toimistolta, jakaa toimituksen eteenpäin tilausten keränneille jäsenille, jotka he puolestaan jakavat tilatut tuotteet sitten asiakkailleen
Tuotteiden laskutus ja maksu
Toimisto tekee joukkuekohtaisen laskun. Pyydettäessä ja mikäli toimistolle on toimitettu erillinen erittely tilaajien nimistä ja kunkin tilauksen erillissummista, toimistolla voidaan tulostaa näihin tilauksiin asiakaslaskut valmiiksi. Tällöin asiakas maksaa tilauksensa suoraan seuran pankkitilille.
Muussa tapauksessa, toimistolta tehdään joukkuekohtainen lasku ja joukkueen Ullmax –vastaava kerää kunkin tilauksen keränneeltä joukkuejäseneltä tilausta vastaavan summan

rahana ja maksaa koko joukkuelaskun pankkiin seuran tilille. Tilauksen kerääjä puolestaan kerää tällöin asiakkailtaan tilausta vastaavan summan rahana.
Miksi Ullmax – tuotteita kannattaa myydä
Ullmax –tuotteet ovat laadukkaita ulkoiluun ja liikuntaan tarkoitettuja käyttövaatteita.Ullmax –tuotteiden myynti on joukkueelle taloudellisesti tuottavaa, sillä Ullmax –tuotteiden myynnistä palautuu keskimäärin 30 % suoraan seuralle tuotteesta riippuen ja myyntituotto joukkueille on  kiinteä 90 % seuran ostohinnan ja asiakkaan myyntihinnan erotuksesta. (Myyntiprovisiot maksetaan seuran toimesta myynnin tehneen joukkueen pankkitilille myyntikauden päätyttyä, kun tilatut tuotteet on maksettu.)
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